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Unser Team der Vertriebskoordinatoren
stellt sich vor
- ,

V. | n. r.: Uwe Keller, Thomas Silomon-Pflug, Gerd Parsiegla,
Uwe Degenkolbe, Heinz Szindlowski, Torsten Sichtling, Gerhard Neumann

Einige kennen Sie personlich — unsere Vertriebs-
koordinatoren der GP-C&C.

Unsere Herren verstehen sich als wichtiges Binde-
glied zwischen den GetrankefachgroBhandlern und
dem Vertrieb unseres Partners Lekkerland und der
Mineraldlgesellschaften. Dabei betreuen Sie unter
anderem den AuBendienst der diversen System-
partner im Bereich Mehrweg-Getranke.

Neben der umfassenden Betreuung der bestehen-

den liegt auch die Akquisition weiterer Kunden in
den Handen der Vertriebskoordinatoren sowie die
Zusammenarbeit mit den GetrankefachgroBhénd-
lern und den regionalen Mineraldlgesellschaften.
Jedem Koordinator ist dabei ein festes Gebiet in
Deutschland zugeordnet. Die detaillierten Kontakt-
daten unseres Vertriebsteams als auch die Ge-
bietsaufteilung erfahren Sie tiber unsere Home-
page www.gp-cc.de

Interessant
ZU wissen

Im Vergleich zum Vorjahresmonat August kann
der Tankstellenkanal im Bereich Getranke ein
Umsatzplus von 7 %" verzeichnen.

Trotz des verregneten Sommermonats sind
durch alle GP-C&C-Partner insgesamt 1,3 Mio.
Mehrweg-Gebinde an den Mann gebracht worden.

(* Quelle USP Flash-Report 08/2011: ohne Wein, Schaum-
wein/Sekt/Champagner)

~,MehrwegNews" der GP-C&C

Im September dieses Jahres ist die erste Ausgabe
der ,GP-C&C MehrwegNews” im praktischen
Zeitungsformat erschienen

und an unsere GP-C&C Kunden

versendet worden. Die “Mehr-

wegNews* beleuchtet Themen

rund um das vielseitige und

spannende Tankstellengeschaft

und informiert die GP-C&C-

Partner iiber neue und wichtige
Mehrweg-Produkte.

Nicht gelesen? Dann steht lhnen

die ,MehrwegNews* iiber unsere

Homepage www.gp-cc.de im Downloadbereich zur
Verfiigung!

FAQ — haufig gestellte Fragen zur GP-C&C
3 starke Partner — 1 Leistungspaket

So mancher GP-C&C Kunde stellt sich die Frage:
,Was haben eigentlich Lekkerland, ,,mein® lie-
fernder GFGH und GP-C&C miteinander zu tun?“
Ganz einfach: GP-C&C organisiert das Mehrweg-
system fiir Tankstellen und Convenience Stores
und gestaltet die Aktionen fiir die Mehrweg-Pro-

3 starke Portner o

GFGH

LIEFERUNG

dukte der GP-C&C Kunden, der GFGH liefert die
Mehrwegprodukte aus und die Rechnung kommt
von Lekkerland.

Diese Kombination aus 3 Partnern macht sich
stark fiir das Mehrweggeschaft!
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Erfolgreiche
GP-C&C Herbhst-
HES AR

Im September hatten die GP-C&C Kunden wie-
der die Moglichkeit, iiber eine kombinierte On-
line- und Ordersatzmesse, mehr als 250 Artikel
mit attraktiven Einkaufsvorteilen zu bestellen.
Alle Kunden haben einen individuellen Order-
satz erhalten. Parallel bestand die Moglichkeit,
die Bestellmengen iiber ein eigenes Online-
Messebestellportal im Internet aufzugeben.
Samtliche Bestellmengen wurden durch die
GP-C&C verarbeitet und die Bestellauftrage an
die Lieferpartner weitergegeben.

Die Auslieferung erfolgt durch den jeweiligen
zugeordneten

Getrénke-

fach-

groBhandler

innerhalb

der fest-

gelegten

Auslie-

ferungs-

zeitraume.
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