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System mit Konzept

• Nationale Mehrweg-Belieferung
• 13 Ordersatz-Regionen
• Koordination von Logistik und Abrechnung
• Flächendeckendes Partnernetzwerk zur Feindistribution
• Koordination durch branchenerfahrenes Vertriebsmanagement
• Zielgerichtetes Category-Management

Sortimente mit Vielfalt

• Nationale und internationale Marken
• Regionale und lokale Produkte
• Regionalspezifische Ordersätze (3 x p.a.)
   - Kernsortiment mit Artikel- und Preisandruck
   - Ergänzungssortiment (Artikel und Preise über GFGH)
• Individuelle Sortimentsanpassungen

Preise mit Wirtschaftlichkeit

• Marktgerechte und transparente Preise
• Preisstabilität durch feste Ordersatz-Laufzeiten
• Staffelpreissystem mit Mengenrabatten
   - Grundlage ist die Bestellmenge je Stopp
• Zusätzliche Palettenrabatte
• Lukrative Warenkorbbetrachtungen

Aktionen mit Plan und Zusatznutzen 

• Attraktive Monats-Aktionen 
• Ordersatz-Aktionen über die gesamte Ordersatz-Laufzeit
• Sonderaktionen über GP-C&C
• Aktionen auf lokaler, regionaler und nationaler Basis
• Zusätzliche Einkaufsvorteile durch deutliche Preisrabatte
• Push/Pull-Aktivitäten
• Diverse Aktionsmaterialien möglich
• Aktionskonditionen werden direkt von der Rechnung abgezogen

Service mit Zuverlässigkeit

• Dienstleistung aus „einer“ Hand
• Auftragsgrößen ab 15 Kisten über GFGH
   - Kleinere Mengen über Lekkerland-Zentralläger
• Feste Lieferzeiten
• Lieferung hinter die erste verschließbare Tür
• Transparente Leergut-Abrechnung 
• Zeitnahe Reklamationsbearbeitung
• Qualifizierte Außendienst-Betreuung

Vermarktung und Verkaufsförderung mit System

Durch Bündelung der gesamten Absatz-/Umsatz-Leistungen können ...
  • Marktgängige Sortimente
  • Marktgerechte Preise
  • Günstige Palettenrabatte
  • Attraktive geldwerte Aktionen
  • Aufmerksamkeitsstarke Werbemittel
  • Sonstige Vorteile (Benefits)
zur Verfügung gestellt und gewährleistet werden.

Kraft durch Bündelung (reason why)
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