Die GP-C&C GmbH als Unternehmen der Nordmann Unternehmensgruppe beschéftigt sich mit der Organisation
der deutschlandweiten Belieferung, Abrechnung und Vermarktung von Tankstellen und Convenience Stores mit
Mehrweggetrdnken. Uber unser flichendeckendes Partnernetzwerk aus erfahrenen und leistungsfihigen
GetrankefachgrofRhandlern steuern wir den gesamten Logistikprozess und koordinieren nationale sowie regionale
Verkaufsaktionen fiir unsere Kunden.

Zur Verstarkung unseres Vertriebs- und Innendienstes in Satow (bei Rostock) suchen wir ab sofort einen:

lhre Aufgaben:

= Beratung und Betreuung unserer Bestandskunden und Lieferpartner
=  Passende Angebotsunterbreitung und Nachverfolgung

=  Kundenriickgewinnung

= Arbeiten mit dem Kundenbetreuungsprogramm

Sie sollten mitbringen:

= kaufmannische Ausbildung und erste Erfahrungen im Vertrieb und/oder in der telefonischen
Kundenbetreuung

= Freude am Umgang mit Kunden sowie eine hohe Kunden- und Serviceorientierung

= ausgepragte kommunikative Kompetenz

= Verhandlungsgeschick und Uberzeugungskraft sowie die Fihigkeit Probleme zu I6sen und auch in
hektischen Situationen einen kithlen Kopf zu behalten

= sehr gute Kenntnisse im Umgang mit MS-Office

= Teamfahigkeit und Verantwortungsbewusstsein

Wir bieten lhnen:

= Sie werden Teil eines hochmotivierten und sympathischen Teams

= Sie profitieren von flexiblen Strukturen und schneller Verantwortungstibertragung

= Sie haben zahlreiche Moglichkeiten eigene Ideen in einem ,,Start-up-Bereich” zu entwickeln
= Mitwirkung am Wachstum und an der Weiterentwicklung der GP-C&C

Sie Uberzeugen durch Leidenschaft, Engagement und Zuverladssigkeit und mochten in einem innovativen und
erfolgreichen Unternehmen tétig sein, dann senden Sie uns bitte lhre vollstandigen Bewerbungsunterlagen per
E-Mail unter Angabe lhrer Verfligbarkeit und Ihres Gehaltswunsches!

Kontakt:

GP-C&C GmbH

Vivian Ziems

Fleckebyer Str. 1

18239 Satow

E-mail: bewerbung@gp-cc.de
www.gp-cc.de




